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BIS: 478

B E D R I J F S -

P R O F I E L :

Technisch georiënteerde B2Bn onderneming met onderscheidende
producten of diensten, een sterke servicecomponent en langdurige
klantrelaties. De voorkeur gaat uit naar bedrijven die actief zijn in of
rondom infrastructuur, industrie, energie, defensie, watertechnologie en
industriële dienstverlening, waarbij de sector ondergeschikt is aan de
kwaliteit van het businessmodel.

Software en data zijn geen doel op zich, maar bieden idealiter
mogelijkheden om de bestaande klantrelatie verder uit te bouwen en het
aandeel terugkerende omzet te vergroten. Mogelijkheden voor verdere
professionalisering, internationalisering of uitbreiding van het
dienstenaanbod. Gezonde mix tussen productverkoop, service en
terugkerende inkomsten.

R E G I O : Randstad

O M VA N G : Vanaf 10/20 werknemers. Ebitda vanaf EUR 500k, omzet vanaf EUR 5mio.

T Y P E  

T R A N S A C T I E :

Volledig of meerderheid

O N D E R N E M E R S -

P R O F I E L

E N  E R V A R I N G :

Marktgedreven en ondernemende ceo. Strateeg met een sterke visie en 
overtuigingskracht. Door uitgebreide ervaring in de sector heeft kandidaat een goed 
beeld van marktontwikkelingen, uitdagingen en kansen. Dit stelt hem in staat om snel 
impact te maken en duurzame groei te realiseren.

Sterk trackrecord in het initiëren en faciliteren van groei. Bouwt stevige teams en 
cultuur. Succesvolle ervaring in het transformeren van hardwaregedreven bedrijven 
naar service- en oplossingsgerichte organisaties. Operationeel en strategisch profiel. 
Commercieel gedreven. Kijkt verder dan alleen autonome groei. 

Overnamekandidaat (opvolger) treedt op samen met een informele investeerder 
(persoon), die elkaar kennen. Focus ligt op duurzame waardecreatie.
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