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B E D R I J F S -

P R O F I E L :

Gespecialiseerde nichegroothandel met een onderscheidend
assortiment. BtB. De focus mag liggen op de technische sector,
zolang de producten toegankelijk blijven. Standaard
commodityproducten zijn uitgesloten. Een private label-concept is
ook mogelijk. Stabiele onderneming, waar o.a. nog kansen liggen
op digitalisering (e-commerce, AI, automatisering). Staat aan de
vooravond van een nieuwe groeifase/-kansen. Licht
voorraadhoudend of doorleverancier. Voorkeur voor exclusieve
contracten of distributierechten.

R E G I O : Bereisbaar vanuit Nijmegen

O M VA N G : Niet leidend. Propositie en potentie is belangrijkste.

O N D E R N E M E R S -

P R O F I E L :

Ervaren, succesvol commercieel gedreven manager/ondernemer uit de
(technische) groothandelssector. Brede ervaring in nationale als internationale
sales, productmanagement en leiderschap. Eindverantwoordelijk. Expertise en
trackrecord in sales, marketing, digitalisering, e-commerce en teamontwikkeling.
No-nonsense, pragmatisch, resultaatgericht, analytisch, familiair leiderschap.
Financieel sterk. Gefocust op groei. Brengt een bedrijf naar een volgende
(commerciële) fase.
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